
GIẤY ĐỀ NGHỊ MỞ KÊNH ĐỐI TÁC
Để bạn phục vụ khách hàng tốt hơn!

Ngày đăng ký:........../.........../...........

Tôi cam kết chịu toàn bộ trách nhiệm về việc mở, quản lý và vận hành Kênh đối tác, cũng như việc cung cấp dịch vụ ngôn

ngữ cho khách hàng thông qua Kênh của tôi. Tôi xác nhận đã đọc, hiểu và đồng ý với các thỏa thuận thành viên của

Mokrica trước khi mở Kênh. 

Đề nghị Mokrica xem xét mở và kích hoạt tài khoản Kênh đối tác cho tôi theo các thông tin bên dưới: 

THÔNG TIN VỀ TÀI KHOẢN: KÊNH ĐỐI TÁC

✅ Kênh chính chủ
Tên của Kênh

✅Ngân sách sẵn có

✅Tạo đơn hàng dịch thuật
Dùng trước - Thanh toán sau

✅Cung cấp dịch vụ ngôn ngữ
Đến khách hàng trên toàn cầu

 279 USDGÓI MOCA

THÔNG TIN VỀ CHỦ KÊNH 

Họ và tên: Giới tính: Nam Nữ

Ngày sinh: Quốc gia:

CCCD/ Hộ chiếu:

Địa chỉ liên hệ:

Thu nhập mong muốn của Kênh (USD):

☐ Dưới $3,000 ☐ Từ $3,000 - $6,000
* Thông tin này giúp Mokrica định hướng hỗ trợ phù

hợp với mục tiêu phát triển của Chủ Kênh và không

ảnh hưởng đến việc xét duyệt.☐ Từ $6,000 - $10,000 ☐ Trên $10,000

Trang 1Công Ty TNHH Thương Mại & Dịch Vụ Mokrica

YÊU CẦU MỞ KÊNH - VỚI CÁC TÍNH NĂNG ĐƯỢC KÍCH HOẠT 

✅ Sử dụng Gói Moca để tạo đơn hàng 

✅ Hoàn lại Gói Moca đã dùng

🛠️ Tính năng cho phép Chủ kênh

✅ Lập hóa đơn 

✅ Chỉnh sửa phí dịch 

✅ Đề xuất đơn hàng cho Kênh  

✅ Liên kết đơn đặt hàng của doanh nghiệp vào Kênh

🛠️ Đề xuất đơn hàng
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✅ Thông tin Kênh chính chủ

✅ Danh sách thành viên

🛠️ Quản trị Kênh

✅ Các hoạt động của thành viên 

✅ Tích hợp khách hàng cho Kênh

✅ Truy vấn đơn hàng dịch thuật / Tháng

✅ Doanh thu của Chủ Kênh

✅ Đối soát và thanh toán

ĐỀ NGHỊ MOKRICA HỖ TRỢ
Hướng dẫn quy trình vận hành Kênh đối tác

Vui lòng chọn hình thức hướng dẫn mà bạn mong muốn:

☐ Cơ bản (Kênh Đối Tác, quyền lợi, cách tiếp nhận và phân phối đơn hàng).

☐ Nâng cao (Hướng dẫn các tính năng, quy trình vận hành & phát triển kênh + Demo trực tiếp trên hệ thống).

Thời gian dự kiến bạn có thể tham gia buổi hướng dẫn:

Ngày: …… / …… / …………

(*) Lưu ý: Mokrica sẽ xác nhận lại qua email sau khi tiếp nhận đề nghị.

CAM KẾT CỦA CHỦ KÊNH
1. Tôi cam đoan mọi thông tin cung cấp trong Giấy đề nghị này là đầy đủ, trung thực và chính xác. Tôi đề nghị

Mokrica mở tài khoản Kênh đối tác theo thông tin đã đăng ký. 

2. Tôi đồng ý mở và vận hành Kênh đối tác để thực hiện các hoạt động phục vụ khách hàng theo phạm vi dịch vụ mà

Kênh được phép triển khai trong suốt quá trình hoạt động. 

3. Tôi cam kết quản lý và sử dụng tài khoản đúng mục đích, đúng chức năng theo quy định của Mokrica.  

4. Tôi đồng ý tham gia đầy đủ các buổi hướng dẫn và đào tạo do Mokrica tổ chức để đảm bảo Kênh đối tác được

vận hành đúng quy trình và đúng tiêu chuẩn.

Ký và ghi rõ họ tên

Ngày ...... tháng ...... năm ......
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V/V:

1.Tiếp nhận và kiểm tra hồ sơ.

2.Xác minh thông tin và xét duyệt.

3.Demo và hướng dẫn vận hành cho Chủ kênh.

4.Ký kết Hợp đồng Kênh đối tác.

5.Kích hoạt tài khoản Kênh.

6.Hỗ trợ kết nối doanh nghiệp vào Kênh.

Bộ phận tiếp nhận

Họ tên

Mokrica

(Ký tên đóng dấu)

PHẦN DÀNH CHO MOKRICA

GIẢI THÍCH TỪ NGỮ
1. Gói dịch vụ Moca/ Gói Moca: Được sử dụng để tạo đơn
hàng dịch thuật trên Nền tảng Mokrica (1 Moca tương
đương 1 Đô la Mỹ)
2. Ví Moca: Là tổng số Moca hiện có trong Tài khoản Chủ
kênh.
3. Chỉnh sửa phí dịch: Là tính năng cho phép Chủ kênh lập
và chỉnh sửa phí dịch trên hóa đơn.
4. Số Moca đã dùng: Là số Moca mà Chủ kênh/ Thành viên
đã sử dụng để tạo các đơn hàng dịch thuật trên nền tảng
Mokrica.
5. Thanh toán số Moca đã dùng: Là số tiền mà Chủ kênh/
Thành viên thanh toán cho Mokrica tương ứng với lượng
Moca đã dùng để tạo đơn hàng dịch thuật.  
6. Hoàn lại Gói Moca: Khi Chủ kênh/ Thành viên thanh toán
số Moca đã sử dụng, hệ thống sẽ khôi phục Gói Moca ban
đầu trong tài khoản Chủ kênh/ Thành viên, cho phép tiếp
tục tạo đơn hàng mới. 
7. Nâng Gói Moca: 
7.1. Chủ kênh: Nâng cấp Gói Moca để tạo đơn hàng dịch
thuật có giá trị lớn hơn. 
7.2. Dịch giả: Ưu tiên tiếp nhận đơn hàng phù hợp cặp ngôn
ngữ của mình, tương ứng với Gói Moca đã nâng.
8. Đơn đặt hàng: Là yêu cầu của Chủ kênh/ Thành viên tải
lên tài liệu trên Mokrica để yêu cầu báo giá dịch thuật.
9. Ngôn ngữ nguồn: Là ngôn ngữ ban đầu của tài liệu/ văn
bản.
10. Ngôn ngữ đích: Là ngôn ngữ mà tài liệu/ văn bản cần
được dịch sang.

11. Chủ đề/Chuyên ngành: Là chủ đề/chuyên ngành
của tài liệu cần dịch.
12. Dự kiến hoàn thành: Là thời gian dự kiến hoàn
thành bản dịch, được ước tính dựa trên quy mô của
dự án.
13. Tab Chờ xử lý: Danh sách đơn hàng chưa thanh
toán, đang chờ người dịch tiếp nhận và hoàn thành
đúng hạn.
14. Tab Hoạt động: Đơn hàng đã được người dịch tiếp
nhận và đang trong tiến trình dịch thuật.
15. Tab Đã hoàn thành: Là Đơn hàng của Chủ Kênh/
Thành viên đã dịch hoàn thành. 
16. Thù lao: Là thù lao dịch giả nhận được khi đơn đặt
hàng đã được Khách hàng phê duyệt.
17. Hoa hồng: Là ưu đãi được nhận trên mỗi đơn đặt
hàng, tính theo số lượng từ.
18. Phần thưởng: Là ưu đãi được nhận trên mỗi đơn
đặt hàng, tính theo giá trị đơn đặt hàng.
19. Phần thưởng CDR (Commission Delivery
Reward): Tính theo tổng số đơn hàng đã tạo trong
tháng vượt 10 đơn hàng. 
20. Phần thưởng TMR (Team Manager Reward): Tính
theo tổng số Moca đã sử dụng bởi các Thành viên
trong kênh.
21. Kênh Đối tác: Dành riêng cho Đối tác của Mokrica
tiếp nhận và xử lý đơn hàng. Mỗi Kênh hoạt động độc
lập để phục vụ nhu cầu dịch thuật cho khách hàng. 



Cặp ngôn ngữ
Mức

giá/từ (*)
Giá trang/

300 từ

Doanh thu/
tháng/10 trang/

ngày (**)

Doanh
thu/năm

TMR 5% tích
lũy/năm

English - Korean $0.10 $30 9,000 $108,000 $5,400

English - Chinese $0.05 $15 4,500 $54,000 $2,700

English - German $0.11 $33 9,900 $118,800 $5,940

Japanese - Vietnamese $0.02 $6 1,800 $21,600 $1,080

Vietnamese - Chinese $0.04 $12 3,600 $43,200 $2,160

Tổng TMR theo năm khi cả 5 cặp ngôn ngữ đạt 10 trang/ngày $17,280
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LỘ TRÌNH PHÁT TRIỂN TÀI CHÍNH CỦA KÊNH
Để bạn phục vụ khách hàng tốt hơn!

1️⃣ Thu nhập của Kênh

✅ TMR = 5% doanh thu toàn Kênh 

✅Thu nhập từ chênh lệch giá/từ → Lập hóa đơn → Tùy chỉnh giá dịch

(*) Hưởng phần chênh lệch mà không phải tăng số lượng đơn hàng. 

2️⃣Doanh thu theo cặp ngôn ngữ

✅ Để Chủ Kênh dễ hình dung, bảng minh họa sau sử dụng 5 cặp ngôn ngữ phổ biến trên hệ thống. Đây là ví dụ mô
phỏng nhằm giúp bạn thấy sự khác biệt về giá trị dịch thuật và mức đóng góp doanh thu của từng ngôn ngữ. 
✅ Trong thực tế, mỗi Kênh có thể sở hữu nhiều cặp ngôn ngữ hơn hoặc khác nhau tùy vào nhu cầu khách hàng và
định hướng phát triển.

(*) Mức giá/từ cập nhật theo giá của hệ thống Mokrica ngày 12/12/2025

(**) 10 trang/ngày là mô phỏng theo năng suất trung bình



Giai đoạn
Mục tiêu

trang/ngày/
cặp

Doanh
thu/tháng

Doanh
thu/năm TMR/ tháng

TMR 5%
tích lũy

năm
Ghi chú

0–3 tháng
(khởi động)

2.5 $7,200 $86,400 $360 $4,320

Giai đoạn
làm quen hệ
thống, xây

kênh

3–6 tháng
(tăng tốc)

5 $14,400 $172,800 $720 $8,640 Bắt đầu có
khách đều

6–12 tháng
(phát triển
kênh)

10 $28,800 $345,600 $1,440 $17,280

Kênh vào
giai đoạn mở

rộng tăng
trưởng
mạnh
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LỘ TRÌNH PHÁT TRIỂN TÀI CHÍNH CỦA KÊNH
Để bạn phục vụ khách hàng tốt hơn!

3️⃣ Lộ trình 12 tháng (0 → 12 tháng)

Khi mở rộng quy mô, Chủ Kênh có thể đạt mức TMR ước tính khoảng 1,440 USD/tháng và 17,280 USD/năm.

✅ Ngoài TMR, Chủ Kênh còn được hưởng thêm nhiều nguồn thu nhập bổ sung, bao gồm:
Thu nhập từ dịch thuật, nếu Chủ Kênh trực tiếp nhận và xử lý dự án.
Hoa hồng và phần thưởng, khi Chủ Kênh tạo mới đơn hàng hoặc phát sinh giao dịch trong kênh.
Thưởng CDR, khi tạo từ 10 đơn hàng/tháng trở lên.
Lợi nhuận từ chênh lệch giá dịch vụ, khi Chủ Kênh tối ưu bảng giá và vận hành kênh hiệu quả. 

Vì vậy, tổng thu nhập thực tế của Chủ Kênh có thể cao hơn đáng kể so với mức TMR, đặc biệt khi biết tận dụng và
kết hợp tốt các nguồn thu nhập bổ sung này.


